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IMNO en 2 mots

e Introduction : Pascal DAVID
e Consell Financier : Pascal SCHARDT
e DPE, Idel et BizClass : Pascal DAVID
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Un autre concept dd’ Immobilier : Approche Globale de Service
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Mobilité
Recherche et consell

Défiscalisation
Montage financier
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Diagnostics Expertises
PTZ, De Robien,Carrez, Etat des lieux, Bilan Energétique (DPE),
Amiante, termites... Idel, DU

DTA
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59, rue Barrau
31400 Toulouse
Tél. /fax : 0561 74 18 39

Port. : 06 29 79 69 52

wWww.imno.com

Courtier en crédit
immobilier



\Votre partenaire Financier

Accompagnateur financier du
projet iImmobilier de

VOS clients



NOS VALEURS AJOUTES A VOTRE ACTION

- Mise a disposition des meilleures solutions financi eres.
- Accompagnement personnalisé en fonction des profils ¢ lients
- Suivi du projet client de la constitution du dossie rjusqu’a la

signature de l'acte.

- Conforter votre vente
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LES ATOUTS

Les meilleures offres:
Un partenariat avec les principaux organismes
bancaires régionaux
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@ Partenaires bancaires actuels — Principaux acteurs locaux
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LES ATOUTS

Les meilleures offres:
Un partenariat avec les principaux organismes
bancaires régionaux

Accompagnement personnalisé
Disponibilité hors heures bureau.
Déplacement a domicile
Pas de frais de dossier
Etablir une confiance commune avec le client grace a
un service gagnant gagnant

Conforter votre vente
Connaissance du metier d’agent immobilier




7 rendez vous, 10 h de temps et le questionnement fa ce
a la méconnaissance des spécificités de chacun
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BANQUES

IMNO

ACHETEURS
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1 rendez vous au domicile des clients, 2 heuresdet emps, 1

choix expliqué et rationalisé avec mise en concurrence
iImmeédiate des différentes banques

ON NOUS PREND EN GENERAL POUR



NOS OBJECTIFS DE DEVELOPPEMENT ET
D'’ACCOMPAGNEMENT

- une synergie encore plus étroite avec participation
« en marque blanche » lors d’opérations portes
ouvertes (par ex.)

- Instituer une post-validation des sous-seing par un
rdv accéléré et obligatoire (argument valorisant pour
les futurs mandants)

- reporting regulier par mail sur 'avancement des
dossiers

- vous aider a rentrer un mandat quand I'origine du
client est sur recommandation d’un particulier.



Tél: 0567 00 26 48
Port :06 21 35 83 34

Expertise immobiliere



——= Diagnostic de Performance Energétique (DPE) _-
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Déterminer la consommation conventionnelle,
Donner des axes de réduction de cette consommation.

Au ler novembre 2006, conformément au décret n2006-1147 du 14 septembre 2006,
le DPE devra étre joint a toute promesse de vente, ou a défaut de promesse, a I'acte authentique de vente d’un batiment
existant en France métropolitaine.

Au ler juillet 2007 le DPE devra :

conformément au décret n2006-1147, étre établi ava nt 'achevement des constructions neuves

dont le permis de construire sera déposé a partir de cette date et remis au propriétaire final s'il est différent du
maitre d’ouvrage ; conformément a I'ordonnance n2005 -655, étre joint aux contrats de location

lors de leur signature ou de leur renouvellement.

Au ler novembre 2007, conformément au décret N2006-1114 du 5 septembre 20 06
relatif aux diagnostics technigues immobiliers, le DPE sera inséré dans le dossier de diagnostics techniques
au moment des ventes et des locations.



—= Notre Expertise DPE
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Maison a expertiser

RT2000

Algorithme 3CL
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Algorithme Déperdition de chaleur




Maison a expertiser

Notre approche DPE imnO

e

Reférant RT2000/ RT2005



— Nos solutions DPE -
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Pour le 1er novembre 2006, demain, nous sommes dans la mesure de vous délivrer les DPE orienté
valeur ajoutés, pour vous Agence Immobiliere.

Pour le ler juiIIet 2007 , nous apportons déja une offre appropriée au marché de la gestion:

Etats des lieux,
DPE,
PPRT.

Au ler novembre 2007, intégration du DPE dans le dossier technique.
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Intégration globale avec montage financier.
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Veéritable mode d’emploi de votre bien immobilier
Le CARNET D 'ENTRETIEN ET DE M AINTENANCE

L .

— DIAGNOSTIQUER
— CHIFFRER
—» PROGRAMMER

—_—

Etablitle Curriculum Vitae de votre immeuble
Dressd ’'inventaire des constituantsa entretenir

Identifie les Lravaux a engager dans les

années a veniya partir de leur durée de vie
théorique

ENTRETIEN
COURANT

Valorise leslravaux de grosse
maintenance a partir de sa base de  pDéfinit les| nterventions

prix réguliéres d’entretienet leur
Construitl’ Echéancier pluriannuel de fréquence

maintenancede votremaison.

Grace au

. m CARNET D 'ENTRETIEN ETDE M AINTENANCE,
I

garantissez la plus-value de votre bien,
tout en réalisant jusqu'a20% d’économid
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La bibliotheque de composants |

(prés de 300 éléments)

Piliers du diagnostic de maintenance
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Fenétres Intérieur Murs (1)

Toiture
1) 1)
4
| | g |
Extérieurs .
Structure (1 Occultations (1) (1) (ElC)]UIpement

Cotation de I'état et d’entretien par grande famille de composant: 1 a 4
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Merci de votre écoute



